
Ihre Aufgaben:

Unsere Anforderungen:

Unser Angebot:
Sie erwartet eine vielseitige und verantwortungsvolle
Tätigkeit mit interessanten Gestaltungs‐
möglichkeiten. Sie arbeiten in einem international
erfolgreichen, stabilen und zukunftsorientierten
Unternehmen mit innovativen Produkten und einer
offenen, kollegialen Arbeitsatmosphäre. 
Ihr engagierter Beitrag wird mit attraktiven Konditio‐
nen honoriert. Ein Firmenwagen wird Ihnen zur
Verfügung gestellt. Eine konsequente fachliche und
persönliche Weiterbildung ist ein wichtiger
Bestandteil unserer Firmenkultur.

Interessiert?
Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung unter Angabe
Ihrer Gehaltsvorstellung und Ihres möglichen Ein‐
tritts ​termins.

Ihr Ansprechpartner
Alexander Ehrlich
Personalabteilung
BITO-Lagertechnik Bittmann GmbH
55590 Meisenheim
Tel. +49 (0)6753-122-767 

bewerbung@bito.com
www.bito.com

Als einer der europäischen Markt ​führer für Lager ​technik mit über 950
Mitar ​beitern und 15 Toch ​ter ​ge ​sell ​schaften weltweit brauchen wir Sie!

BITO zeichnet sich durch eine wegweisende Produktstrategie aus. Die Neu- und Weiterentwicklung von intelligenten Lösungen
steht bei uns von Anfang an im Fokus. Das beweisen zahlreiche Auszeichnungen. Nicht nur unser Know-how in Entwicklung
und Fertigung garantiert erstklassige Produkte, sondern auch unsere Mitarbeiter, die Ideen entwickeln und in zahlreichen
Kundenprojekten umsetzen. Genau das macht den Erfolg unseres Unternehmens aus. 

Wir suchen Sie zum nächstmöglichen Zeitpunkt für die Region Aschaffenburg und Darmstadt.

Gebietsverkaufsleiter im Außendienst (m/w)

Aschaffenburg + Darmstadt

Eigenverantwortliche Planung und Gestaltung
sämtlicher Verkaufsaktivitäten in Ihrem Gebiet

•

Akquisition neuer Projekte•

Kundenberatung und Entwicklung kunden ​spe ​zi ​‐
fischer, individueller Lösungen zusammen mit
unseren technischen Spezialisten

•

Beobachtung des Marktgeschehens und Pflege
bestehender Kundenkontakte zum weiteren Aus ​‐
bau unserer Marke

•

Kaufmännische Ausbildung mit gutem
technischen Verständnis oder technische
Ausbildung mit guten kaufmännischen
Kenntnissen

•

Mehrjährige Außendiensterfahrung im Vertrieb
von erklärungsbedürftigen technischen Produkten
bzw. Investitionsgütern und/oder im
Objektgeschäft

•

Spaß am Umgang mit Kunden und Technik•

Unternehmensorientiertes und kaufmännisches
Geschick bei der Umsetzung kundenspezifischer
Konzepte

•

Hohes Maß an Eigeninitiative und Überzeugungs ​‐
kraft sowie sichere Kommunikationsfähigkeit auf
verschiedenen hierarchischen Ebenen; gute
Englischkenntnisse sind wünschenswert

•

Räumliches Denk- und Vorstellungsvermögen•

Kenntnisse im Lesen von technischen
Zeichnungen – das Erstellen von AutoCAD-
Zeichnungen lernen Sie bei uns

•

Sie wohnen in der o.g. Verkaufsregion, arbeiten
von Ihrem Home-Office aus, dessen Ausstattung
wir übernehmen, und stehen in engem Kontakt zu
unserer Zentrale

•

mailto:bewerbung@bito.com
http://www.bito.com
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